Michael Moe: “Vemos una
ambicion increible y muchas
oportunidades en Santiago”

El ejecutivo —inversionista de firmas como Facebook y Spotify— acaba de cerrar
un acuerdo con HMC Capital, que adquirié parte de su gestora GSV AM.

PABLO TIRADO

ichael Moe es un bicho ra-
ro en Silicon Valley, drea
en la que predominan
miis bien las ideas libera-
les asociadas al Partido Demdcrata de
Estados Unidos y donde €l no tuvo em-
pacho en reconocer que en la pasada
eleccidn votarfa por el actual Mandata-
rio Donald Trump. “En un mundo de
decisiones, mi decision fue que el Pre-
sidente Trump era mejor para Améri-
ca. No le di tanto dinero v no hice cam-
pafia por €l, pero voté por €l y en Sili-
con Valley eso es un tanto escandalo-
s0”, dice hoy Moe, sentado en uno de
los salones del restaurante Rubaiyat de
Vitacura, hasta donde llegé para reu-
nirse con un grupo de inversionistas
Su paso por Santiago se relaciona con
el reciente acuerdo a través del cual la fir-
ma de inversiones y asesorfas financieras
de origen local HMC Capital entré a la
propiedad de la gestora de fondos esta-
dounidense Global Silicon Valley Asset
Management (GSV AM), parte del hol-
ding GSV, fundado por Moe, quien ha
sido inversionista en empresas como Fa-
cebook, Spotify y Dropbox, entre otras.

—¢Qué oportunidades ve en el ecosis-
tema emprendedor chileno?

“A nivel general y una de las razo-
nes por las que iniciamos GSV (Global
Silicon Valley) es porque creemos que
el talento esta distribuido de manera
equitativa en el mundo, pero las opor-
tunidades no lo estan”.

“Otro fenémeno enorme que vemos
es que la mentalidad innovadora que
hace a Silicon Valley un lugar tan ma-
gico estd creciendo a nivel global y se
esta haciendo viral y nuestra vision es
conectar Silicon Valley con estos mer-
cados de innovacién alrededor del
mundo para atraer buen talento y ace-
lerar esas ideas, esas ambiciones con el
know how de Silicon Valley. Para noso-
tros, Silicon Valley va desde San Fran-
cisco a San José; de Austin a Boston; de
Chicago a Santiago, a Mumbai, a Shan-
ghdi, a Dubdi. Ese es el Silicon Valley

El dinero

es una pieza
Jundamental,
pero la gente
piensa que es lo
mas importante
Yy eso es un
error”.

global y vemos una ambicién increible
y oportunidades aqui en Santiago”

—¢Cudl es la receta para que una star-
fup sea exitosa hoy? ;Cree que una em-
presa nacida y desarrollada en Chile
puede ser global?

S1, uno de los fendmenos que hemos
visto en todas partes del mundo solia ser
que las startups en crecimiento si eran
exitosas iban de un mercado local a un
mercado nacional y muy pocos de ellos
se hacian globales. Hoy dfa ves que mu-
chos emprendedores empiezan con la
idea y parten con ambiciones globales
desde el dia uno y eso es gracias a que
tienes un mercado enorme disponible”

‘La otra cosa que es muy buena para
la sociedad y para los emprendedores
es que antes si eras emprendedor v si
realmente querias ‘hacerla’, tenfas que
irte a Silicon Valley, porque ahi existia
el ecosistema para apoyarte. Eso toda-
via pasa, pero no tiene por qué pasar.
Puedes crear ese sistema de apoyo en
cualquier parte, porque lo importante
es tener buenas conexiones”.

Una de las malas concepciones mas
comunes es que el éxito de una startup
pasa por el dinero. El dinero ayuda, lo
necesitas, pero también necesitas el
apovo, el ecosistema, es decir, todos
esos componentes desde mentores a
actividad corporativa, gobierno, etc.,
trabajando juntos para llevar esas ide-
asala vida. El dinero es una pieza fun-
damental, pero la gente piensa que es
lo mds importante y eso es un error. Yo
creo que eso es lo menos importante”.

—¢Qué tipo de emprendimientos estd
buscando para invertir?

“En Silicon Valley estamos enfoca-
dos en cinco grandes verticales: educa-
cidn, tecnologia y talento; impacto sus-
tentable; inteligencia artificial, machine
learning, Big Data; realidad virtual,
realidad aumentada; y blockchain. Enla
medida que vamos a otros mercados,
creamos focos de excelencia que refle-
jan las prioridades especificas de esas
diferentes dreas. En Boston, por ejem-
plo, estamos enfocados en finfech”.



