Las estrellas del
manana: Inversiones
en Venture Capital

En los ultimos 10 anos los VC muestran
una TIR media anual de 24,3%.

EL VALOR

RICARDO MORALES

ON sorpresa el mer-
C cado se entero que

una startup fundada
por chilenos y un sueco,
habia sido adquirida en
US$ 250 millones por Wal-
mart a solo 3 afios de ha-
ber sido fundada. La in-
creible generacion de va-
lor se logré con un modelo
de negocios de “delivery
express” basado en un ex-
celente servicio al cliente,
el cual se consolido en
México y Chile simulta-
neamente. Pero lo mds lla-
mativo fue que no hubo
inversionistas chilenos en

una transaccion que se
multiplico casi 10X desde
su ultima ronda de finan-
ciamiento. Los inversio-
nistas chilenos ni siquiera
contactaron a los socios de
Cornershop para saber en
qué estaban, y los grandes
ganadores fueron recono-
cidos fondos de Venture
Capital (VC) como Accel
Venture, Creandum y
Jackson Square, ademas
de los fundadores.

La falta de conocimiento
aleja este tipo de inversio-
nes que requieren un and-
lisis diferente, ya que son
compafiias en crecimiento
y sin utilidades en sus pri-
meras etapas.

;Como identificar las Es-
trellas del Mafiana? Segun
GSV Capital, el proceso de
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seleccion se basa en 4 fac-
tores: Talento, Producto,
Potencial y Predictibili-
dad. El Talento o empren-
dedores con potencial, es
un factor que no esta limi-
tado a una zona geografi-
ca, pero se requiere exper-
tise para identificar aque-
llas propuestas que
reunen las demas varia-
bles y por ello, se han de-
sarrollado ecosistemas
-integrados por fondos de
venture capital y acelera-
dores como Y Combinator,
GSV Labs y PlugandPlay-
donde Silicon Valley lleva

la delantera, pero ciuda-
des como Bangalore,
Shenzen, Londres y Paris
también estdn tomando
relevancia.

Los fondos de VC se es-
pecializan en las distintas
etapas de crecimiento de
los startup e ingresan en
las rondas de financia-
miento donde ven que
pueden aportar valor. Las
rondas van desde el capi-
tal semilla y pueden ex-
tenderse hasta que son ad-
quiridas o se abren en bol-
sa, como Spotify que en
2018 se listo tras 22 rondas

de financiamiento con
una valorizacion de mas
de US$ 20 billones.

Pero los Start Up buscan
a los fondos de VC no solo
por capital, sino por su ex-
periencia en consolidar
globalmente a firmas
emergentes. Por ello, Sili-
con Valley es un club pri-
vado de dificil acceso: hay
10 firmas de VC que estan
detrds de los principales
éxitos de mercado de los
ultimos aflos como Face-
book, Dropbox, Spotify,
Uber, Lyft.

Aunque hay grandes cor-

poraciones que han sabido
responder incorporando
los conceptos de los
startup en sus organiza-
ciones, tal como paso con
la adquisicion de Cor-
nershop, en general, la
reaccion ha sido lenta y
por ello, el sector retail ha
sido uno de los que mas
cambios ha sufrido pro-
ducto de las innovaciones
y cambios tecnologicos.
Esto nos lleva a reflexio-
nar. Como inversionistas,
este es un sector que no
puede estar ausente en un
portafolio diversificado,
siendo VC una de las es-
trategias de inversiones al-
ternativas mas rentable de
los ultimos 10 anos, con
una TIR media anual de
24.3% (Fuente:
DSC/Thomson Reuters
Venture Capital Index).
Segundo, las firmas loca-
les deben incorporar capi-
tal dirigido a startup de su
sector en sus planes de in-
version. Tercero, asociarse
con firmas VC/Acelerado-
res globales es clave para
poder acceder e invertir en
las estrellas del manana. @
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