MICHAEL MOE, FUNDADOR DE GSV AM, Y MIHIR MESWANI, EJECUTIVO DE

MC:

La alianza que busca ser un
puente entre Silicon Valley
y startups latinoamericanas

El holding estadounidense de capital de riesgo y la firma de inversiones chilena ven que el pais
tiene los ingredientes necesarios para ser un referente de innovacion. ¢Su llamado? Apostar por
dreas como biotecnologia y tecnologias de la educacion y perder el miedo a fallar. paz rabovic

LOS ETIVOS:

1 ecosistema chileno de in-

novacion tiene condicio-

nes perfectas para despe-

gar y convertirse en refe-

rente para Latinoamérica,
en el contexto del fenémeno global
del auge de los emprendir
tecnoldgicos. Esa es la optimist:
rada que comparten Michael Moe,
fundador de Global Silicon Valley As-
set Management, y Mihir Meswani,
jefe del drea de Directs & Co-inves-
tments de HMC Capital.

Hace un ano y medio, HMC —fir-
ma de origen chileno con presencia
en cinco paises y mas de USS$ 10.000
millones en activos bajo adminis-
tracion— adquirié una participa-
cidn estratégica enla gestora de fon-
dos estadounidenses GSV AM, enfo-
cada en capital de riesgo. De visita
en Chile, Moe y Meswani afirman
que unao de los ejes de este acuerdo
es globalizar la industria de la inno-
vacidn, conectando emprendi-
mientos locales con el ecosistema
de EE.UU.

“Estamos aqui para establecer re-
laciones estratégicas y ser socios para
desarrollar lo que es nuestra gran
ambicidn, que es globalizar Silicon
Valley. Que no existan oportunida-
des solo alld, sino que en todo el
mundo, y para eso necesitamos co-
nectarnos con la gente
capacitada para hacer-
Io", afirma Michael Moe,
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posible. El proceso de
educar alas personas en innovacién
va a permitir que tanto inversionis-
tas como r,-mprendedures se sientan
mads comodos en esta industria”, di-
ce Mihir Meswani,

—3Cree que en Chile existen
oport idad para el
desarrollo de emprendimientos
tecnoligicos?

Moe: “Hay mucho potencial en el
sector de innovacian, pero se tiene
que generar el ecosistema adecuado.
No es solamente el emprendedor
con una idea, ni el capital como re-
curso; es el gobierno, es la comuni-
dad y es una mentalidad de cambio.
Creo que lo que estamos viendo en
Santiago es un tremendo momento,
hay mucho entusiasmo y ambicion
alrededor y esos son los ingredientes
necesarios que estamos buscando”.

—;Cudles son las grandes ten-
dencias en Silicon Valley? ;Son las
mismas que en Latinoamérica?

Meswani: “Sin duda, la industria
biotecnoldgica, de tecnologias edu-
cativas y emprendimientos con im-
pacto son importantes. Pero no sola-
mente estd surgiendo la tecnologfa
en educacidn, sino que también en el

aprendizaje experiencial, que estd
dando un gran paso adelante. Existe
una enorme capacidad para apren-
der, tanto que podria llegar hasta a
cambiar la manera en que desarro-
llamos los estudios universitarios. El
hecho de estudiar cuatro anos en una
universidad y sacar un titulo va a te-
nerun cambio dramaético en la proxi-
ma década y tenemos que estar aten-
tos para generar tecnologias en esa
drea. Ademas, hay que fijarse en el
mercado de los millennials v cudles
estdn siendo sus demandas. No los
vemos en ser dueos de nada, sino
que son una sociedad rentadora; asi
lo vemos en Uber, Airbnb y otras pla-
taformas. Enfocarse en eso y generar
otros canales para captar estas nece-
sidades es fundamental”.

Michael Moe: “Lo que he visto no
es muy diferente a lo que hay en
EE.UU, Las tendencias son simila-
res, pero estoy seguro de que en to-
dos los paises hay areas unicas de
innovacidn. En el caso de Chile po-
drian ser las tecnologias en mineria,
pero anivel mundial los sectores son
educacion, inteligencia artificial y
biotecnologis

—;Qué vision tienen del venture
capital local?

Meswani: “Hemos tenido algunas
reuniones con family offices v lo que
vemos es que todos quieren entrar en
este espacio y encontrar al siguiente
Airbnb o Google. Pero en general, ¥
esto pasa en UL, también, todos
quieren invertir en un esce-
nariomas tardio, cuando
la startup ya estd evo-
lucionando. Es por
esto que con GSV lo
que hacemos es
traer oportunida-
des interesantes a
los inversionistas
y ayudarlos en el
proceso, hacien-
doun balance en
cuanto al acceso
de la gestion que
tengan en el em-
prendimiento”.

—3Cuadles
son los princi-
pales proble-
mas que tiene la
region para cre-
cer en innova-
cign?

Moe: “En eco-
sistemas nuevos, el
problema mds co-
min es que las perso-
nas tienen que acos-
tumbrarse a la idea de
fallar. Los que fallan en
Silicon Valley después
se transforman en ca-
s0s muy exitosos y se
sale adelante. En la
medida que los inver-
sionistas y emprende-
dores entiendan esto,
y no lo tomen como
una mala experien-
cia, se podrd avanzar.
Otra de las cosas im-
portantes es no que-
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darse en mercados locales. Hoy en
dia es casi obligatorio que un em-
prendimiento sea global y si una
startup piensa que por quedarse en
el lugar donde empezd serd mds se-
guro, no es probable que le vaya
bien. No es un problema de capital;
si tenemos a un gran emprendedor
con una gran idea, el financiamiento
va a estar”.

—3Cudl cree que es la mayor res-
ponsabilidad del gobierno para tra-
bajar en un buen ecosistema?

Moe: “Se debe priorizar. En Lati-
noamérica y en el mundo los gobier-
nos quieren participar de esto y en el
futuro es importante que creen un
ambiente justo para potenciar a las
startups, considerando a los regula-
doresyalas asociaciones de laindus-
tria a la hora de educarlos, para que
el capital crezca y la gente se atreva a
tomar riesgos. Los gobiernos pueden
hacerlo muy bien y si bien el dinero
es obviamente importante, no es pri-
mordial. Lo importante son las cone-
xiones, entregar facilidades y un con-
texto de colaboracion”.

“Santiago esta
en un tremendo
momento, hay
entusiasmo y
ambicion, y
esos son los
ingredientes
necesarios
que estamos
buscando”.
MICHAEL MOE

Fundador
de GSV AM.

™

“Educar en
innovacion va a
permitir que
inversionistas y
emprendedores
estén comodos
en esta
industria”.
MIHIR MESWANI
Jefe de Directs

& Co-investments
en HMC.
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