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Socio fundador de HMC Capital: “No veo ninguna burbuja en el negocio de la deuda privada”
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Fundada hace 16 anos por
los exLarrainVial, Felipe Held
yRicardo Morales, la gestora
de fondos HMC Capital tiene
presenciaen Brasil, Colombia,
Estados Unidos, Inglaterra,
México, Pert y Chile.

La firma se especializa
en la gestion de fondos de
inversién directa en activos
alternativos y la distribucién
de vehiculos de terceros.

Actualmente, administra
unos USS 3 mil millones en
activos mediante mas de 85
fondos evergreen -de ma-
yor liquidez- (39%), capital
privado (36%), inmobiliarios
(10%), deuda privada (10%) y
venture capital-growth (5%).

Delas categorias, unade las
mas golpeadasen los tltimos
afios ha sido la inversién en
bienes raices.

Sin embargo, para el CEO
y socio de HMC, Felipe Held,
actualmente la situacion es
distinta: “Hoy tenemos un
panorama mas positivo y
optimista hacia adelante”,
impulsado por labajade tasas
ymejoras en fundamentales
como la relacién présta-
mo-valor de los activos.

La principal oportunidad, la
veen el segmento multifamily
estadounidense.

“Conla ola de inmigracién
de trabajoy el boom que esta
viviendo EEUU, hemos sido
muy activos enestados emer—
gentes, los que han crecido

Socio fundador de

firma de
origen chileno
cuenta con
operaciones en
Estados Unidos
Inglaterra'y
Latam, tiene
una presencia
relevante en
el negocio
de activos

bastante y tienen politicas
promercado, como Florida,
Texas y Georgia”, afirmo.
Asimismo, revelé que HMC
Se encuentraen conversacio-
nes para adquirir un activo
industrial en Los Angeles,
California, en coinversién con
un operador norteamericano.

Deuda privada

Unadelas lineas de negocio
de HMC es la inversion en
deuda privada inmobiliaria.
Held precis6 que, en Chile,
comenzaron hace una década
v la gestora acumula cuatro
fondos bajo la estrategia
mezzanine, un formato hi-
brido entre deuda y capital,
conretornos de entre UF+8%
aUF+13%.

En crédito privado también
participan con inversiones

el negocio de la deuda
privada”

directas, a través su fondo
“HMC Deuda Privada Andi-
na”, quefinancia a empresas
medianas de Perti, Colombia
y Chile.

Sibien, a nivel mundial, la
deuda privada ha encendido
alarmasantealgunas quiebras
en Estados Unidos, Held pone
parios frios. “Noveo ninguna
burbuja. Independiente de
quelos créditos hayan subido
(en tamano), son bastante
bajos comparados al valor
de las compaiiias”, apunt6.

Asi, “aunque la tasa de
defauit erade menos de 1%y
potencialmente ahora puede
ser un 2%, es natural sobre
un ciclo positivo del crédito
privado, dado todo esta nueva
y masiva asignacion de capital
que se ha generado en en la
clase de activo”, anadid.

Eso si, aclar6 que “esto no
significa que estemos rela-
jados, si todo el flujo se vaa
una clase de activos se debe
ser mas diligente, entender
muy bien las inversiones que
se estd haciendo y hacer el
monitoreo de las compaiiias,
porque las deudas pueden
ir subiendo en el tiempo.
Entonces hay un monitoreo
que hacer”.

Caja de las empresas
Otra de las apuestas que
esta desarrollando HMC es
su plataforma de inversiones
Xcala, enfocada en publico
retail.
El portal financiero acu-
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“(Que no haya burbuja) no significa
que estemos relajados, si todo el
flujo se va a una clase de activos, se
debe ser mas diligente”, sostuvo el
CED de HMC, Felipe Held.

mula en torno a 13.500 mil
clientes con inversiones
promedio que superan los
USS$1.200 cadauno, los que se
sumaron alos masdeUS$100
millones gestionados en los
vehiculos liquidos de activos.
alternativos o evergreen.

A tres anos del lanzamien~-
to, HMC inicié una nueva
apuesta: Xcala Sociedades,

un servicio que busca captar
los excedentes de empresas
unipersonales o con apode-
rado tnico, que podran ser
invertidos en sus fondos
alternativos liquidos.

“Vimos como oportuni-
dad para nuestros fondos
(evergreen) de manejar la
tesoreria de una comparia”,
explico Held.

El socio cofundador de
HMC Capital y CEO de
la firma, Felipe Held.

En esta linea, aseguré que
“la compaiiia puede invertir
su liquidez en nuestros fon-
dos, con portafolios bastante
diversificados, que pueden
ser fondos con distribuciones

trimestrales”.

“Las corporaciones y sus
tesorerias necesitan simpli-
cidad, y nuestro onboarding
es facil, yaque con un click se
puede invertir o rescatar, y el
dinero llega a sus cuentas”,
aseguro.

A los impulsos de Xcala
Sociedades también anadié
que “en Chile muchos de los
patrimonios tienen socieda-
des de inversion, no invierten
como personas naturales”.
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